教  学  内  容

	课题名称
	 1-1  进出口交易磋商
	负责人签字
	

	授课班级
	
	
	
	
	
	
	

	授课时间
	
	
	
	
	
	
	

	教学资源
	教材 《新编国际贸易实务》 网络资源

	教学方法
	案例教学法  讲授法

	教学目标
	1、了解国际贸易销售合同的含义、形式内容

2、掌握交易磋商的形式与内容

   掌握发盘的含义与构成条件 掌握发盘撤回与撤销 发盘的有效期

3、学会运用交易磋商的环节

	教学重点
	发盘的构成条件

	教学难点
	发盘的构成条件 发盘的撤回与撤销

	授课类型
	理论
	时间分配

	【导    入】

2012年，我国进出口贸易中，总额达到38670.75亿美元，比往年相比，提高6.2个百分比，其中出口总额达20487.64亿美元，增速7.9个百分比，进口总额达18183.11亿美元，进出口贸易差额为2304.53亿美元，仍保持着贸易顺差，随着我国加入WTO，国际市场的扩大，我国的国际贸易格局发生在巨大的变化。因此，作为新生军的主力，学生更应该深入的了解国际贸易的相关知识与内容。

【新    授】

项目一、国际贸易销售合同品名、品质条款
任务一 掌握交易磋商的形式与内容

一、交易磋商的形式与内容

（一)含义：指在国际贸易货物买卖中，交易双方就买卖商品的有关条件进行协商以期达成交易的过程。

（二）形式：可以通过口头、书面的形式

（三）内容：包括货物的品名、品质、数量、包装、价格、交货、保险、支付、商检、索赔、仲裁和不可抗力。其中货物的品名、品质、数量、包装、价格、交货、支付为合同的主要交易条件，是磋商的主要内容。

二、进出口交易磋商的程序(案例分析法）

案例导入：2013年3月15日，我国大连商贸A公司向新加坡G公司发盘“报童装毛衫200打，每打12件，货号CM034，每打CIF新加坡100美元，8月份装运，即期信用证支付。3月25日得到有效。”3月22日收到新加坡G公司回复如下：“你方15日发盘收到，但报价过高，若降价至每打90美元，才可接受。”A公司次日复电：“我公司报价已是最低价，降价之事难考虑。”

分析下列问题：1）、从本案例中，主要包含二个当事人，分别是谁？

      2）、上述内容在交易磋商中分别叫什么？

      3）、主要都包含哪些内容？

      4）、当事人是否受所发内容的约束？

      5）、如果一方当事人更改，在交易磋商中，属于什么环节？有什么法律效力？

      6）、当事人是否可以将所发送的内容撤回？

任务二 掌握发盘的含义、构成要件、有效期、撤回与撤销、效力的终止
从上述案例中，我们首先要先了解以下几个知识点：（讲授法）

在国际贸易销售合同商订过程中，一般包括询盘、发盘、还盘、接受四个环节，其中，发盘和接受是达成交易、签订合同的必要环节。

（一）、询盘：指准备购买或出售商品的人向潜在的供货人或买主探询该商品成交条件或交易可能性的业务行为。

询盘可由卖方发出也可由买方发出

询盘不是每笔交易的必要环节，没有法律约束力。

（二）、发盘：指交易的一方向另一方提出购买或出售某种商品的各项交易条件，并表示愿意按这些条件与对方达成交易、订立合同的行为。

1、《公约》规定：凡向一个或一个以上的特定人提出的订立合同的建议，如果其内容十分确定并且表明发盘人须其发盘一量得到接受就受其约束的意思表示，即构成发盘。

2、发盘的构成：

(1)、向一个或一个以上特定的人发出 

(2)、发盘的内容必须十分确定

   一般情况下，在发盘中明确含有货物的名称、数量、和价格的三大因素，就可以认为内容具体肯定。基本要素：标明货物的名称；明示或默示地规定货物的数量或规定数量的方法；明示或默示地规定货物的价格或规定确定价格的方法。

(3)、表明发盘人受其约束

   如果受盘人表示接受，双方即按发内容订立合同，发盘人不得更改和拒绝。

（4）、发盘必须送达受盘人:发盘于送达受盘人时才能生效

3、发盘的有效期 

  （1）、发盘具体规定有效期

  （2）、如果不明确有效期，根据《公约》规定：在合理的时间内有效

  （3）、根据《公约》规定：对口头发盘必须立即接受。也就是说口头发盘在双方磋商时当场有效。

4、发盘的撤回和撤销

  （1）、发盘撤回：指发盘人在发盘送达受盘人之间，将发盘予以取消的行为。

  （2）、发盘的撤销：指发盘生效后，发盘人将已生效的发盘予以取消的行为。

5、发盘的终止

   （1）、发盘的规定有效期届满    （2）、被发盘人撤回或撤销

   （3）、被受盘人拒绝或还盘

   （4）、发盘人还可因为特定情况发生，按有关法律的适用而终止

分析案例：根据所讲内容回答刚才的问题（边讲边练法）

1）、从本案例中，主要包含二个当事人，分别是谁？

   发盘人：我国大连商贸A公司    受盘人：新加坡G公司

      2）、上述内容在交易磋商中分别叫什么？ 发盘、还盘
      3）、主要都包含哪些内容？

         商品的名称，数量、品质、支付方式、贸易术语、装运时间、发盘有效期

      4）、当事人是否受所发内容的约束？  发盘人受其发盘约束
      5）、如果一方当事人更改，在交易磋商中，属于什么环节？有什么法律效力？

          还盘，一经还盘，原发盘失效，发盘人不再受其约束
      6）、当事人是否可以将所发送的内容撤回？

    在发盘生效之前可以撤回

发盘生效后，在没有规定有效期的情况下，在受盘人做出回复之前 ，可以撤销

【小    结】

     发盘的构成条件  发盘的有效期     发盘的撤回与撤销  

【课堂练习】    课后练习题 

【作    业】

       案例分析：美国A公司于2012年8月3 日来电向我国上海B进口公司，以每打150美元CIF上海的价格提供全棉男士衬衫500打，限8月10日复到有效。该发盘于8月7日抵达B进口公司，8月10日美国公司发现发盘有问题，于当天向上海B进口公司发传真要求撤销该发盘。请问：根据国际贸易惯例，A公司是否成功地撤销了8月3日的发盘？为什么？
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	【课后反思】

       本次课为新生的第一节课，所以在上课之前应对学生初步了解，上课时对课程内容做个简单的介绍，让学生了解课程及专业的内容。可以帮助学生了解专业知识，学会学习方法，设立学习目标，为以后的专业课学习打好基础



